
LANZAMIENTO



¡Presentamos
4 

LANZAMIENTOS!



Just Digital.

Aprovechando las ventajas del 
mundo moderno para cambiar 

más vidas.



Tres proyectos que son la base de todo
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Un super proyecto que se apoya en los otros 3
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• Mudamos todo el Sistema, de los servidores actuales 

donde vive a la nube.  100% de velocidad en todo 

momento.

• Más o menos recursos de memoria y procesamiento, 

según la necesidad del momento. Computación elástica.

• Fin de Sistema “lento” o “trabado” cuando abre la web.

• Bases de datos más rápidas para generar reportes 

más rápidos.

• Mayor seguridad informática.

• Primer país Just en lanzar esta infraestructura de punta.

TODO EL SISTEMA DE PEDIDOS EN LA NUBE
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• El sistema actual estaba diseñado para 

computadoras. Se ve mal en el celular.

• Mismas funciones. Mismos reportes.

• Es el mismo exacto sistema, que se adapta a cada 

dispositivo.

• Se puede comenzar una orden en celular y 

terminar en la computadora y viceversa.

• Donde ya hemos lanzado, 60% de las Consultoras 

usan celular en vez de computadora de escritorio.

NUEVA INTERFASE PARA CELULARES
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• Más fácil de usar.

• Más limpio y ordenado.

• Más bonito.

• Más consistente con la imagen Just.

NUEVO DISEÑO MÁS MODERNO Y FACIL

2

3









¿ESTAMOS LISTOS PARA EL 
PLATO FUERTE?



NUEVO 
DISEÑO MÁS 
MODERNO Y 

FACIL

TODO EL 
SISTEMA DE 
ORDENES EN 

LA NUBE

NUEVA 
INTERFASE 

PARA 
CELULARES

¡PLATO 
FUERTE!



¿ESTO LES 
HA PASADO 

ALGUNA VEZ?



Llevan anotado lo que le han vendido a cada 

cliente en la agenda, un  cuaderno o 

papel….¡pero nunca lo tienen al día o a 

mano!



Sale un producto en promoción y 
quieren llamar a todos los clientes que 
les han comprado ese producto en el 
pasado, pero no se acuerdan quienes 

son



Se encuentran con un cliente y les dice que 

hace meses los estaba queriendo llamar pero 

no encontraba su teléfono



Piensan que podrían vender más si supieran cuándo 

se le termina cada producto a cada cliente



Piensan que sería lindo reconocer a 
sus mejores Clientes o Anfitrionas 

pero no saben quiénes son



Un/a nuevo/a Consultor/a se pierde sus 
Primeros Pasos porque no contó bien 

los días o se olvidó la fecha



6p
Un/a Consultor/a pierde la clave, 

porque no se dio cuenta que 
terminaban sus 6 períodos y le 

faltaba venta para el monto



Un/a Consultor/a se pierde de ganarse un 
viaje o una promoción porque se les pasó 

la fecha de cierre de calificación



IMAGINEN UN 
MUNDO EN 

QUE….



Un sistema sabe qué le vendí a cada cliente y 
cuando ese producto se le va a acabar 

-automáticamente- me avisa para que la llame



Aparece la Crema de Lavanda en oferta y un 
sistema me dice quiénes son todos los clientes 

que alguna vez me han comprado algún 
producto con Lavanda



Dos semanas antes de que alguien 
pierda su clave… un sistema le avisa

en forma automática



Un sistema me avisa quiénes de mis clientes o 
Consultores/as cumplen años hoy, 

para que los llame



¿ESTAMOS LISTOS PARA EL 
PLATO FUERTE?



SISTEMA DE 
HISTORIAL DE 

CLIENTES



UN PAR DE 
DEFINICIONES 

ANTES….



DEFINICIONES

• El objetivo es ayudarlos/as a que vendan más y sean mas exitosos/as. 
Queremos que su tiempo rinda más.

• Es opcional. El que quiere seguir operando como lo hace hoy lo puede 
hacer, aunque no va a disfrutar de todos los beneficios. 

• En el sistema van a existir tres tipos de órdenes, que reflejan su día a día 
habitual



TRES TIPOS DE ORDENES

ORDEN 
PERSONAL

ORDEN DE 
CLIENTE 

INDIVIDUAL

ORDEN DE 
ASISTENTE 

EN EDB

Si quiero seguir operando como lo hago hoy, sin disfrutar del Sistema de Historial de Clientes, 
ingreso todas mis órdenes como si fueran para mi, sin el nombre del cliente.

- Productos para mi uso
- Ayudas de ventas

- Ventas a un cliente, vecino, 
contacto de WhatsApp

- Registro quién es y qué
compró

- Ventas a una cliente dentro de 
un Encuentro de Bienestar.

- Registro quién es y qué
compró

- Puede generar premio de 
Anfitriona





PAISES QUE YA HAN LANZADO CON ÉXITO

Colombia Perú Uruguay

Costa Rica Panamá Chile

Mexico



NUEVO SISTEMA 
DE HISTORIAL DE 

CLIENTES





El sistema sabe qué le vendí a cada cliente y me 
va alertar cuándo se le está por acabar.







El sistema me alerta si alguno de mis Clientes o 
Consultores/as cumple años









Cuando aparece la Crema de Tomillo en oferta puedo 
buscar en el sistema todos clientes que en el pasado 

me han comprado Esencia o Crema de Tomillo o 
Eucasol.







Antes de llamar a un cliente, quiero recordar todo lo 
que me compró en el pasado.





El sistema me notifica si un/a Consultor/a mía 
ha fechado un Encuentro de Bienestar







Si soy un/a nueva incorporado/a el sistema me 
notifica cuánto tiempo me queda para lograr mis 

Primeros Pasos





Si soy un/a Líder y uno/a de mis Consultores/as está 
por perder la clave me notifica.





Si estoy por perder mi clave por no llegar al 
monto de los últimos 6 períodos me alerta 

(no hace falta ir a buscar un reporte)





Cuando una calificación está por llegar a su 
cierre, la compañía puede notificarte .





Búsquedas especiales
• Todo lo que un cliente en particular me compró en el pasado
• Todo lo que me compraron todos los clientes en el pasado
• Quién me compró tal o cual producto
• Ranking de clientes
• Ranking de anfitrionas



Si incluyo la dirección de correo electrónico de 
un cliente, todos los períodos les llegan las 

promociones para clientes, personalizadas a su 
nombre y firmadas por el/la Consultor/a





¿Y QUIEN PUEDE VER MIS CLIENTES?

El listado de sus clientes es el activo más importante y privado de 
una Consultora. Por eso:

• La política de privacidad del sistema es que la UNICA  persona que 
puede ver los clientes y sus datos es el/la Consultor/a que lo 
ingresó.

• Una Líder puede ver información de sus Consultores/as (ej. 
Primeros Pasos, o riesgo de pérdida de clave) pero nunca puede 
ver sus clientes.

• La base de datos está encriptada, es decir codificada.



EN RESUMEN



TRES TIPO 
DE 

ORDENES

SISTEMA 
DE 

HISTORIAL 
DE 

CLIENTES

• Orden Personal
• Orden de Clientes 

individual
• Orden de Asistente a 

Encuentro de Bienestar.

• Opcional
• Registro electrónico de lo que me han 

comprado mis clientes. Búsqueda, rankings, 
etc.

• Alertas de mi negocio
• Reposición
• Cumpleaños

• Notificaciones de gente
• Primeros Pasos
• Riesgo perder clave
• Incorporaciones
• Etc

• 3 asistentes para Premios Anfitrión/a.
• Valor Premios Anfitrión/a en porcentajes!!!




